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EMPRESES

Objectiu: posar fia la
brossa electronica

INFECTATS. Antispameurope, a Barcelona des del 2008, vol evitar que ens
arribin els milers de correus que circulen amb finalitat malicioses

ANDREU MAS
BARCELONA

Un dels problemes més greus del
treball en linia és que és una porta
d’entrada perfecta per als agents
anomenats maliciosos, que pre-
tenen infectar els ordinadors
d’empreses i particulars amb
I'anim de destruir-los o bé per
accedir a informacié confiden-
cial; aix0, a banda dels milers de
correus publicitaris que cada dia
inunden els servidors i ordina-
dorsdetotelmon. Eldesembrede
2008 vaaterrar a Catalunya, con-
cretament a Barcelona, la firma
alemanya Antispameurope, que
ja és present a 30 paisos. La prin-
cipal diferencia d’Antispameu-
rope respecte d’altres competi-
dors és que ha creat un sistema
compatible amb tots els progra-
mes de correu electronic sense
necessitat d’aplicar programari,
maquinari o fer un manteniment
addicional de maquinaria. Tot el
correudelsclientsde lamarcaes-
tablertaa Catalunyaesfiltraenels
seus servidors i després arriba al
client, un cop s’ha comprovat
que no és una amenagca.

La marca té una plantilla de 47
treballadors, dos dels quals ope-
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@ Antispameurope és una
companyia relativament jove
nascuda a Alemanya, pero que
ha experimentat un fort
creixement i ja és present a 30
paisos. El desembre de 2008 es
va instal-lar a Barcelona.

ren des de Barcelona. El 2009, i
segons explica Lola Climent, cap
de vendes a I’Estat espanyol,
I’empresa ha experimentat un
creixement molt rapid i ha assolit
acords de partenariat amb una
quinzena d’empreses a Catalu-
nya. Climent, pero, ha declinat
oferir xifres sobre el volum de ne-
goci que han representat aquests

acords.

La politica de creixement de la
firma és, precisament, arribar a
pactes amb altres empreses per-
queé comercialitzin el seu produc-
te. Atot Europa, Antispameurope
disposa de 200 partenaires.
L’objectiu per a 2010 a Catalunya,
explica Climent, és multiplicar el
nombre de socis de que disposen,
perque les empreses, quan tenen
un problema informatic, sino te-
nen departament propi, recorren
al seu distribuidor informatic de
confianca. Per aquest motiu és
tanimportant per a Antispameu-
rope aconseguir el maxim de
prescriptors del seu producte.

ATACS. Antispameurope ha de-
tectat que des del mes de juny el
nombre de correus electronics
infectats amb virus perillosos
s’ha multiplicat per deu a la xar-
xa. El més perillés del cas és que
s’esta imposant una nova moda-
litat de malware. Sén correus
electronics que contenen el virus
en un arxiu adjunt. Si 'usuari
I’obre, directament és redirigit a
una pagina web que esta infecta-
da.Finsitotesdonael casquecir-
culen correus amb missatges fal-
sos, que darrerament fan refe-

Lola Climent, treballant amb el logotip de la companyia al costat. .'cconomic

Des del juny els
correus infectats amb
virus perillosos s’han
multiplicat per deu

réncia alamort d’un famés en un
tragic accident i que ofereix in-
formacié addicional en un arxiu
adjunt que és el portador del vi-
rus. Per qué s6n més perillosos
aquests correus? Perque la majo-
ria de filtres antispam no els re-
coneixen com a tals.

Aixidoncs, perlaxarxacirculen
dues menes de correus brossa:
uns amb finalitats comercialsial-

tres purament destructius que
busquen suplantar ’identitat de
I’usuari a internet per fer-la ser-
vir amb finalitats delictives; con-
duir un internauta a una pagina
falsa, per exemple d’un banc, per
obtenir les seves contrasenyes i
poder actuar sobre els seus
comptes o, senzillament, com
explica Lola Climent, per fer ser-
vir I'ordinador infectat per crear
una xarxa d’ordinadors que faci
que sigui molt dificil a les autori-
tats detectar el rastre d’un frau.

Antispameurope ofereix altres
serveis, entre altres un sistema
que arxiva els correus de 'em-
presadurantdeuanys, seguint les
noves directrius europees.

Elrepte de la Xina

OPINIO

Jacint Soler-Matutes

Isetembres’enceta

ambunainusual
concentracié d’autoritatsa
laXina, ons’aplegarenen
pocsdiesel president del
governespanyol, eldela
Generalitatil’alcaldede
Barcelona. Amésde visitar
I’Expo, el president
ZapaterodefensaaPequin
lesbondatsdel’economia
espanyoladavantles
autoritatsilapremsad’un

paisque haesdevingutun
comprador dedeute public
espanyol.L’alcalde Hereu,
delamadelPortde
Barcelona, promocionala
ciutatcomaporta
d’entradaaEuropadavant
empresesxineses. El
president Montilla, perla
sevabanda, feiaunviatge
llampecalaseude Chery,
emergent fabricant xines
d’automobils. L’anuncide
lasevapossibleinversié
haviadecontrarestarles
malesnoticiesde Sony.
Durant lavisitadels nostres
politics, el fabricant xinés
de components
d’automocié Tianbao
anunciavalacompra
definitiva, per 450 milions
dedolars,del’empresa
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americana Nexteer, titular
d’unacontrastada
tecnologiaencaixesde
canvi. Elportalde compres
Alibabaadquiriatambéun
competidor de California,
alhoraque China
Merchants preniael
controld’un fabricant
australia de palets per 600
milionsdedolars. Els
xinesosjahaninvertital
continentaustraliauns
24.000 milions de dolars
entreel2008iel2010. En
conjunt, lesinversions
xinesesal’estrangersonja
gairebé equivalentsales
entradesdecapital. Les
noticies mésrecents
il-lustren, pero, el caracter
delaimmensamajoria
d’operacions. D’unbanda,

estractad’assegurar
recursos naturals,
principalmenta Australia,
Africai AméricaLlatina. De
I’altra, elsxinesos cerquen
noves tecnologieso
marques reconegudes,
principalmentals Estats
UnitsiEuropa. L’objectiu
aranoéstantaccedira
mercatsexteriors, siné
mésaviataprofitaraquests
intangibles pel propi
mercatxines. Lacomprade
Volvo per Geely pretén
convertirlamarcasuecaen
unautenticcompetidorde
BMW iMercedes. Alguns
expertsapliquenalménde
I’empresalahistoriaila
culturaxinesestot
afirmant que els xinesos
tampocnotenenuna

ambicid expansionistaen
aquellambit, sind que
cerquenaforaelselements
per fer-se més
competitius. Molts
empresaris catalansno hi
estarfemd’acorddavant
I’allaud’exportacions
xineses, sibéés cert que el
creixement del mercat
domesticilaprogressiva
apreciaciédelaseva
moneda facilitaran quela
Xinaexporticadacop més
capitalimenys productes.
Lesnostresempreses han
d’aprofitaraquesta
tendeéncia per establir nous
modelsde cooperacié
internacional, tot
assegurant-seelcontrolde
mercats propersi
combinantalaXinael

nostre know howamb
I’abundant capitallocalen
formad’empresa mixta,
franquiciaocessié de
tecnologia. Encarano
sabemsifinalmentarribara
I’esperada Chery, peroés
evident que ensconvé
atraureel capitalemergent
xinés,ambl’ajutdeles
nostresempreses, que han
de poder desenvolupar
tecnologiesimarques
atractivesipotenciarla
preseénciaforana. Enun
mon globalitzat, larelacié
entreempresesiindustries
sénmésclausqueels
avantatges geografics.
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